

営業力強化シリーズ第５弾は、時間がない！ノルマが減らない！どう部下を指導していいか分からない！プレーヤーと　マネージャーという二足のワラジをはかなくてはならないプレイング・マネジャーは、とても忙しく、苦しい立場です。　　　しかし、一方で、試行錯誤しながらマネジメントを学べる、貴重な立場でもあるのです。時間がない中で「自分の結果」と「部下の結果」の５つのスキルをマスターしてみませんか？



【日　時】　平成２４年９月５日（水）９：３０～１６：３０
【場　所】　北海道経済センター８階 Ｂホール（札幌市中央区北１条西２丁目）
【定　員】　３０名程度
【受講料】　会員　１２，０００円　／　非会員　２０，０００円
　　　　　　　　※２名以上受講される場合、または、シリーズ①から⑤の研修を複数受講される場合は、
受講料単価を２，０００円割引致します。
【申込方法】下記参加申込書に必要事項をご記入の上、8月29日(水)までＦＡＸにてお申込みください。
　　　　　　　当所ホームページからも申込みできます。http://www.sapporo-cci.or.jp/
受講料は、下記口座へお振込み下さい。※振込手数料は貴社にてご負担願います。

【振込先】　北洋銀行　　　本店（普）０１３１６３７　　

　  　北海道銀行　　本店（普）　１０５２３７　　　　＜名　義＞　札幌商工会議所

札幌信用金庫　本店（普）５０７９７９１
【お問合せ先】 札幌商工会議所　中小企業相談所
ＴEL 011-231-1768　 FAX 011-222-9540

	【営業力強化研修⑤～プレイング・マネージャーのスキルアップ研修～】受講申込書

FAX ０１１-２２２-９５４０

	事業所名
	
	ＴＥＬ
	

	所在地
	〒
	ＦＡＸ
	

	参加者名・　　役　職
	
	参加者名・　　役　職
	

	参加者名・

役　職
	
	参加者名・

役　職
	


ご記入いただいた情報は、当所からの各種連絡・情報提供にのみ利用させていただきます。
■講　師　株式会社　日本ビジネス社　


代表取締役　佐々木　隆浩　氏





代表　　半田　量子 　氏








【講師プロフィール】


大学卒業後、大手量販店で新店舗開設バイヤーとして道内３店舗の開店を担当。その後、日本初の経営コンサルタント会社「㈱日本ビジネス社」にヘッドハンティングされる。指導実績を重ね現在、同社代表取締役社長。特に流通業界、建設業界、金融業界の経営指導、企業再生を担当し、その指導成功率は１００％を達成している。また、大学・短大・専門学校の非常勤講師としても、指導理論を公開、多くの若者に実践的指導を行っている。











【カリキュラム】


●自己の売上目標達成とマネジメントを両立させる方法　　　●プレマネ力強化の７つの方法


●チームの業績づくりと戦略づくり　　　　　　　　　　　　●売上を伸ばす営業マンの行動管理法


●現場と管理職を兼任する人のためのコーチング術　　　　　●部下のスキルをアップさせる今時の部下の教育方法











札幌商工会議所ビジネスセミナー








